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COMUNICACION DE HECHO RELEVANTE
NETEX KNOWLEDGE FACTORY. S.A.

25 de octubre de 2018

En virtud de lo previsto en el articulo 17 del Reglamento (UE) n2 596/2014 sobre abuso de mercado y
en el articulo 228 del texto refundido de la Ley del Mercado de Valores, aprobado por el Real Decreto
Legislativo 4/2015, de 23 de octubre, y disposiciones concordantes, asi como en la Circular 6/2018 del
Mercado Alternativo Bursatil (“MAB”), se pone a disposicion del mercado la siguiente informacion
relativa a NETEX KNOWLEDGE FACTORY, S.A. (en adelante, “NETEX”):

El pasado dia 24 de octubre de 2018 se ha celebrado una conferencia para inversores para explicar los
Estados Financieros Intermedios a 30 de junio de 2018, que han sido publicadas el dia 22 de octubre
de 2018. Igualmente se repasd la evolucion de la Companiia durante el ejercicio 2018. En la conferencia
participaron D. José Carlos Lopez Ezquerro y D. Alejandro Faginas Souto, Consejero Delegado y
Director Financiero respectivamente de NETEX. Se adjunta la presentacion realizada.

En A Coruiia, a 25 de octubre de 2018.

D. José Carlos Lopez Ezquerro

Consejero Delegado NETEX KNOWLEDGE FACTORY, S.A.
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Incremento Equipo Desarrollo de Negocio

Corporativo: 16 personas
Educativo: 6 personas

Madrid | Barcelona | Corufia | Londres | México




Incremento presencia en eventos

2018: 19 eventos ( 13 corporativos, 6 educativos)

https://www.netexlearning.com/eventos-netex/
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Resultados a 30 de junio 2018




1 semestre 2018 PyG

cifras en euros

PYG GRUPO NETEX CONSOLIDADO 2017 2018 % Var.
Importe neto de la cifra de negocios 2.178.760 2.750.792 26,3%
Subvenciones de explotacion 269.438 9.941 -96,3%
Otros ingresos de gestion corriente 30.378 16.380 -46,1%
Variacion proyectos en curso/exist. -192.254 -112.370 -41,6%
Total ingresos 2.286.321 2.664.743" 16,6%
Trabajos realizados para el activo 789.997 934.867 18,3%
Aprovisionamientos -692.207 -625.921 -9,6%
Coste personal produccion -1.272.064 -1.594.403 25,3%
Total gastos explotacidn -1.964.271 -2.220.324 13,0%
Margen Bruto 1.112.047 1.379.286 24,0%
% s/ cifra de negocios 51,0% 50,1%
Otros gastos de gestion corriente -733.207 -870.213 18,7%
Coste personal indirecto -734.523 -1.070.379 45,7%
Total gastos de gestion corriente -1.467.730 -1.940.593 32,2%
EBITDA -355.683 -561.306 " 57,8%
% s/ cifra de negocios -16,3% -20,4%
Amortizaciones -883.974 -838.012 -5,2%
EBIT -1.239.657 -1.399.319 " 12,9%
% s/ cifra de negocios -56,9% -50,9%
Rtdo. Financiero -106.825 -83.917 -21,4%
Rdto. Extraordinario -3.141 881 -128,0%
Resultado antes de impuestos -1.349.622 -1.482.355 9,8%

% s/ cifra de negocios -61,9% -53,9%



1 semestre 2018 PyG: Incremento de gastos acometimiento Plan de Negocio

Otros gastos de explotacion y de personal Incremento por % var.

g > el 2017 2018 % Var. - °
(euros) Plan de Negocio  S/2017 (*)
Gastos centros + estructura 514.125 553.258 7,6% 39.113 7,6%
Gastos marketing y negocio 219.083 316.955 44,7% 97.873 44,7%
Total otros gastos de explotacion 733.207 870.213 18,7% 136.986 " 18,7%
Coste de personal directo 1.272.064 1.594.403 25,3% 0 0,0%
Coste personal indirecto 734.523 1.070.379 45,7% 262.643 35,8%
Total gastos de personal 2.006.587 2.664.782 32,8% 262.643 d 13,1%
Total Otros gastos explotacion y Personal 2.739.794 3.534.995 29,0% 399.629 " 14,6%

(*) Porcentaje de variacidon que representan los gastos correspondientes al desarrollo del plan de negocio respecto a 2017



1 semestre 2018 Deuda Financiera Neta

Deuda y Tesoreria (euros)
Deudas a C/P

Inversiones financieras C/P
Efectivo y activos liquidos equival.

Posicion Financiera Neta*
*(sin deuda a largo plazo)

Deudasa L/P
Deudas Empresas Grupo

Deuda Financiera Neta

2017
1.468.714

104.204
2.828.738

-1.464.228

3.830.315

0

2.366.087

30/06/2018
1.097.256

132.028
997.722

-32.494
3.843.195
0

3.810.701

% Var.
-25,3%

26,7%
-64,7%

-97,8%

0,3%

0,0%

61,1%



Cifras venta cierre Q3 (ENE-SEP 2018)




Analisis Cifras a
cierre del Tercer
Trimestre

2018

Tras la salida al MAB el 31 de octubre del 2017
se inici6 el desarrollo de la estrategia de
expansion de la compaiiia.

Para poder alcanzar los objetivos del 2018,
iniciamos en septiembre la ejecucidn de algunos
de los retos clave para el desarrollo de negocio:
Refuerzo de la oficina comercial y desarrollo de
canal.

Estas decisiones han tenido un reflejo rapido en
nuestras cifras de este afio, suponiendo un
incremento de aproximadamente el 30% sobre
el mismo periodo del afio pasado.



ENE-SEP 2018 vs

S Facturacion

(o)
Q32018 €4.004.583,93 +29,1%




ENE-SEP 2018 Facturacion por tipologia

Proyectos y servicios €2.605.587,63 Proyectos y servicios 65%

Licencias €1.398.996,30 Licencias 35%



ENE-SEP 2018 vs

2017 Facturacion por tipologia

-5%

Proyectos e
v y Proyectos y 19% Proyectos yservicios

. €424.029,51 .
servicios servicios

Licencias €478.443,28 Licencias 52% Licencias 5%



ENE-SEP 2018 Facturacion por vertical

EDTECH €1.908.236,56 EDTECH 48%

CORPORATIVO €2.096.347,37 CORPORATIVO 52%



ENE-SEP 2018 vs

2017 Facturacion por vertical

EDTECH €160.327,92 EDTECH 9% -9% EDTECH

CORPORATIVO €742.144,87 CORPORATIVO 55% CORPORATIVO 9%



ENE-SEP 2018 vs

2017

€5.740.140,06

€1.415.834,45

€1.826.283,80

€3.102.111,14

Q32017

Facturado Back Log+ licencias

Pipe Line (>80% éxito)

Actividad comercial

Pipe Line (<80% éxito)

€6.994.432,17

Pipe Line (>80% éxito)

€1.178.106,33

€2.268.796,26 Back Log+ licencias

€4.004.583,93

Facturado

Q32018

Pipe Line (<80% éxito)

-17%

22%

24%

29%






